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EDITO

Pour sa 1°" édition, le 21 septembre dernier,
le Salon CAPAQUI EXPO s’est positionné
comme un événement incontournable
tant pour les acheteurs publics que pour
les fournisseurs de la centrale d’achats.

En effet, permettre aux acteurs de la centrale d'achats
publics de se retrouver en un méme lieu, le temps d'une
journée présentait tous les atouts pour que cette édition
soit une réussite partagée.

D'une part, donner la possibilité aux visiteurs d'échanger
physiquement avec les experts leur a permis d'avoir des
réponses a la fois rapides et concrétes sur différentes
problématiques. Bien plus encore, 80 % des acheteurs ont
pu y découvrir des segments d'achats et 87 % d'entre eux
ont manifesté leur souhait de passer commmande.

D'autre part, les exposants ont fait part de leur satisfaction
quant a la qualité des échanges et 86 % d'entre eux ont
estimé que des projets concrets pourraient naitre de
cette journée.

Indiscutablement, le salon CAPAQUI EXPO s’est imposé
comme un moment fort pour les acteurs de la centrale
d’achats.
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52% 42 %

des participants
estiment que le salon

devrait avoir lieu

tous les 2 ans

des participants
souhaiteraient
gu'il devienne un
rendez-vous annuel
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estiment que le ont pu découvrir ont pour projet estiment que
regroupement des exposants des segments d’achats de passer commande le salon est incontournable
par univers produits qu’ils ignoraient suite a la manifestation pour mieux connaitre I'offre
est un choix judicieux de la centrale d’'achats
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LES EXPOSANTS S’EXPRIMENT SUR LA 15R€ EDITION
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98 % parmieux +de 86 % + de 62 %

estiment que des projets concrets pourraient naitre de ces échanges: des exposants estiment
des exposants sont : - - que le salon CAPAQUI EXPO
satisfaits des échanges Entre1et 5 projets Entre 5 et 10 projets Plus de 10 projets est incontournable
gu'ils ont pu avoir pour pour pour pour faire connaitre I'exhaustivité
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sur leurs stands de leur offre qui les lie a TAMPA



NOTRE EQUIPE EST A VOTRE ECOUTE
DU LUNDI AU VENDREDI
DE 9H A 12H30 ET DE 13H30 A 17H30

& 0982 48 66 47
DX contact@a-mpa.fr

AMPA

Les Jardins de Gambetta / Tour 6 - 74, rue Georges Bonnac - 33000 Bordeaux
@ a-mpa.fr



